PUC-RIo - Certificacdo Digital N° 0912849/CA

6 Metodologia

O modelo estimado segue a estrutura usada em Bresnaham e Reiss (1991). Logo, uma
firma representativa no mercado m, com N-1 competidores, possui a seguinte funcao lucro:

g = S™Vy(a,B,0,D™ C™) — F(y,9,T™) + €™

S™eVy(a,B,0,D™,C™) correspondem, respectivamente, ao tamanho do mercado e
lucro varidvel por consumidor. Multiplicando os dois termos, temos o lucro variavel total do
mercado m. Subtraindo do lucro variavel total o termo F(y,9,T™), que denota os custos
fixos, temos o lucro total observado, Ty'. Ja €™ representa o componente ndo observado do
lucro, idéntico para todas as firmas em cada mercado e distribuido segundo a normal padrao.
Segue abaixo a parametrizacao escolhida para a fungao lucro.

N
nyt = Pop™. (al + Z anp+ f1.C™+ [3.IDS™ + ﬁ4.PGovm>

n=2

N
- (y1+ Z Yot 19.Tm)+ g™
n=2

Pop™: populagdo residente no mercado m.

a,: impacto incremental da firma n no lucro varidvel.

C™: presenca ou numero de igrejas catolicas no mercado m.

IDS™: indice de desenvolvimento social.

PGov™: parcela da renda proveniente de transferéncias governamentais.
¥n: impacto incremental da firma n no custo fixo.

T™: custo da terra no mercado m.

Nesta aplicagdo, o nimero de firmas ¢ definido como o nimero de tipos de
congregacdes evangélicas presentes em cada bairro. Assim, segundo a fun¢do lucro, a
congregacgao religiosa toma a decisdo de entrada de acordo com as condi¢des demograficas
no bairro, a presenca da Igreja Catolica, o nimero de competidores evangélicos e o prego da

terra no bairro m. A fim de medir a competi¢do com a Igreja Catdlica, usou-se duas medidas:
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a presenca de igrejas catdlicas e o numero de igrejas em cada bairro. O coeficiente da
primeira variavel é o 8; e da segunda f3,.

As condi¢des demograficas sdo resumidas pelas varidveis IDS e PGov. O indice de
desenvolvimento social ¢ uma boa medida das condi¢des do bairro, pois reune as dimensdes
de acesso a saneamento basico, qualidade habitacional, grau de escolaridade e renda’. A
escolha dessa variavel evita, portanto, a inclusdo de diversas varidveis no modelo e, por
conseguinte, diminui a possibilidade de multicolinearidade. J4 a variavel PGov capta outra
dimensdo: a parcela da renda proveniente de transferéncias governamentais, o que inclui
aposentadorias, pensdes e programas oficiais de auxilio, como renda minima, bolsa-escola,
seguro-desemprego, entre outros. Ou seja, mesmo tendo uma renda média, aqueles que
dependem em grande parte do governo podem ser caracterizados por certo tipo de caréncia.
Em relagdo ao custo da terra, como o censo ndo coleta dados sobre esse aspecto, a renda per
capita familiar é usada como proxy. E plausivel supor que o preco do aluguel dos imoveis
seja altamente correlacionado com a renda dos moradores.

A identifica¢do dos parametros «, 5,6,y,9 € obtida através da hipotese de equilibrio:
se existem n firmas em determinado mercado, essas n firmas tém lucro positivo e n+1 firmas
nesse mercado teriam lucro negativo. A identificagdo econométrica depende da variacao
cross-section no numero de firmas nos mercados. A hipotese de que a distribuicao do erro ¢ a

normal padrao implica que

Pr(0 firmas entram) = Pr(zi* < 0) = 1 — &(a*
Pr(1 firma entra) = Pr(af* =2 0e ' < 0) = ®(A") — O (TF)

? O indice varia de 0 a 1, sendo 1 o melhor resultado possivel. Composigdo:

Dimensdo Acesso a Saneamento Basico

- Percentagem dos domicilios com servico de abastecimento de d4gua adequada - aqueles que t€ém canalizagdo
interna e estdo ligados a rede geral;

- Percentagem dos domicilios com servico de esgoto adequado - aqueles que estdo ligados a rede geral,

- Percentagem dos domicilios com servico adequado de coleta de lixo - aqueles que dispdem de coleta direta ou
indireta de lixo;

Dimensao Qualidade Habitacional

- Nimero médio de banheiros por pessoa;

Dimensdo Grau de Escolaridade

- Percentagem de analfabetismo em maiores de 15 anos;

- Percentagem dos chefes de domicilio com menos de quatro anos de estudo;

- Percentagem dos chefes de domicilio com 15 anos ou mais de estudo;

Dimensao Disponibilidade de Renda

- Rendimento médio dos chefes de domicilio em salarios minimos;

- Percentagem dos chefes de domicilio com renda até dois salarios minimos;

- Percentagem dos chefes de domicilio com rendimento igual ou superior a 10 saldrios minimos.
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Pr(2 firmas entram) = Pr(7y* = 0 e 5' < 0) = (7)) — O (7f)

Pr(mais de N firmas entram) = Pr(zy' = 0) = O(TY).
nas quais o simbolo @ representa a fungdo da distribuicdo acumulada da normal padrio.
Os mercados com mais de 5 tipos de igrejas evangélicas foram agregados. Logo, N ¢
igual a 5 e a verossimilhanga estimada tem a forma

M M 4
logL = Z I(n™ = 0).log (1 — ®GEM) + Z =1Zk=21(nm = k).log (@)

m=1

M
- QL)+ ). 1™ 2 5).log (O()

A fim estimar o modelo especificado acima, torna-se necessario impor algumas
hipdteses. Primeiro, devido ao padrao semelhante de localizagdo, tanto dos fi¢is quanto das
igrejas, evangglicos tradicionais e pentecostais foram agregados. Segundo, os mercados
relevantes sdo definidos como os bairros da cidade do Rio de Janeiro. Tal defini¢ao viola o
critério de mercados separados, ou seja, ha possibilidade de existirem externalidades entre os
mercados. Embora essa seja uma fragilidade da estimacdo, acredito que esse problema ¢
mitigado pelas caracteristicas intrinsecas de um mercado religioso.

Pode-se afirmar que os fi¢is tém grande incentivo de frequentar igrejas perto do seu
domicilio devido aos custos de transporte e ao habito de frequentar a igrejas aos domingos.
Os custos de transporte sdo especialmente relevantes para o publico protestante, pois detém
renda mais baixa. Outro incentivo, acredito ainda mais importante, reside na experiéncia
comunitaria inerente a pratica religiosa. Conforme a teoria dos clubes, a utilidade da pratica
religiosa depende dos outros participantes e, consequentemente, na forma¢ao de um circulo
comunitario. Tal circulo tende a ser muito mais facil entre individuos com condi¢des de vida
similares, o que implica em proximidade geografica devido a segregacdo socioespacial.
Ademais, segundo Glaeser (1998) a formacdo de capital social cai exponencialmente com
distancia fisica. Assim, diferente de industrias como videolocadoras, nas quais o produto em
diferentes bairros ¢ o mesmo; os servigos religiosos se diferenciam entre regides cujos
moradores tém realidades diferentes.

Terceiro, outra hipotese fundamental ¢ a exogeneidade da localizagdo das igrejas
catolicas em relagdo as igrejas evangélicas. Essa hipotese se baseia na historia de implantagao
e crescimento das igrejas no Brasil. Sem duvida, a Igreja Catdlica se caracteriza como um

incumbente monopolista, uma vez que detinha 85% do mercado até 1991 e foi a primeira
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institui¢do religiosa a entrar no territorio brasileiro. Além disso, a expansao dos evangélicos
so ¢, de fato, percebida pela Igreja Catolica com o Censo 2000. Uma vez que estimamos o
modelo com dados de 2000, a possibilidade de um comportamento catdlico sensivel ao

movimento evangélico ¢ diminuta.
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